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  Для выполнения работы была выбрана группа «Роллтон Россия» как 
пример грамотного SEO. 

На рисунке 1 показано, как выглядит страница этой компании в ВК. 

Рисунок 1. Внешний вид выбранной группы.

Были найдены четыре варианта контента для привлечения новой аудитории в 
группу. На рисунках 2-5 представлены эти варианты, а так же пояснения к 
ним. 



Рисунок 2. Вымышленный вариант продукта "со вкусом надежды"

На данном рисунке предложен необычный вкус продукта компании «Роллтон», 
выполненный в стиле видеоигры «Star Wars: Fallen Order». Такой вариант контента 
может привлечь в группу любителей киновселенной «Звездные войны» и геймеров, 
любящих разные игры. Подобный контент может намекнуть потенциальному 
потребителю, что будет немало таких «самоделок», что может заставить 
пользователя нажать на кнопку подписки, этим увеличить число подписчиков, 
увеличить охват аудитории и, соответственно, увеличить число этой самой 
аудитории. 



Рисунок 3. пюре "Роллтон" в стиле видеоигры "Atomic Heart"

Контент на рисунке 3 подобне контенту, показанному на рисунке 2, но относится к 
другой вселенной. Игра «Atomic Heart» стала довольно известна не только среди 
сообщества геймеров, а и среди тех, кто ни разу не играл ни во что. (автор данной 
работы сообщает, что даже его дедушка слышал об этой игре. По телевизору). Тот же 
сценарий продвижения, что и «со вкусом надежды»



Рисунок 4. вариант контента для меломанов

Все любят музыку. Аудитория «Роллтон» не исключение. 



Рисунок 5. Варианты контента для любителей кино

Вывод:

Компания «Роллтон» достаточно ответственно и интересно подходит к наполнению 
своих социальных сетей контентом, что, несомненно, может положительно сказаться 
на количестве аудитории. Данный контент интересен в том числе и автору работы, не 
смотря на незаинтересованность в продукте компании. Таким образом, свою 
прибыль компания может дополнительно извлекать и из партнерских систем 
соцсетей, и из рекламы в этих сетях. + Пользователь, который видит 
преимущественно рекламу продукции «Роллтон», вероятнее всего, при выборе 
лапши быстрого приготовления, выберет пакет «Роллтона», нежели его аналогов. 



2 
3 


